
ארגונים רבים חייבים להיכנס לניהול וסגמנטציית ספקים.
SRM מאפשר לנו באופן מתודי לחלק את הספקים לספקים אסטרטגים ספקים

קריטים ויתר הספקים.
הרצון לנהל ולשפר את ביצועי הספקים באופן ממוקד. השיטה פועלת בחול

והתחילה בשנים האחרונות לפעול בארגונים מובילים. גם בנק ישראל יצא
ברגולציה לניהול הספקים המרכזיים.

פורום בכירי הרכש

יו"ר: משה יחזקאל, סמנכ''ל רכש כיל ישראל 

SRM וובינר בנושא: אסטרטגיית
 

הבסיס הינו שיתוף וסיוע הדדי ברעיונות ופתרונות 
פרטי ההצטרפות לוובינר יישלחו לנרשמים מראש בלבד

15:30-17:3017.12.2020

להרשמה לחצו כאן
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הפורום הישראלי לתפעול ולניהול שרשרת אספקה
coo02@zahav.net.il, 050-8227684 , 03-6955994 'טל

haforum-letiful.co.il ,   www.scm-forum.co.il 

במפגש יציגו  החברים הבאים:
למה צריך ניהול קשרי ספקים ? תפיסת האסטרטגיה 

החדשה לניהול ספקים בארגונם ויישומה אצל חלק קטן מאד 

אייל מורד, סמנכ"ל רכש ולוגיסטיקה תעשיה אווירית
מאיה הלפרן, ראש אגף הרכש בנק לאומי

משה יחזקאל, סמנכ"ל רכש כיל ישראל
אריה בן שמואלי, מנכ"ל משיק

https://www.scm-forum.co.il/

